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UBEZPIECZEN
DLA BOGATYCH
PRZYBYWA

POWOLI

Krajowy rynek ubezpieczen luksusowych rozwija si¢ w powolnym tempie.

Wolniej, niz roénie liczba milionerow

PIOTR ROSIK

rajowy rynek ubezpieczen dla
0s6b bogatych wciaz jest w powi-
jakach. Jego rozwéj zahamowal
kryzys finansowy i spowolnienie
w sferze realnej gospodar-
ki - wynika ze sléw ekspertéw
ubezpieczeniowych. Pomimo to
przybywa produktéw ubezpie-
czeniowych, ktére moga by¢ ide-
alne dla ludzi bogatych.

Ponad 100 tys. milioneréw...

Bogatych powinno by¢ coraz wiecej. Wedlug raportu KPMG ,,Rynek
débr luksusowych” z 2010 . liczba bogatych i zamoznych Polakéw
w ostatnich latach rosla w tempie okolo 8 proc. rocznie. Nie potwierdzi-
lo sie to jednak w 2009 roku. Jak wynika z szacunkéw ,,Rzeczpospoli-
tej”, w catym kraju 0séb, ktére w zeznaniu podatkowym za 2009 rok wy-
kazaly doch6d powyzej 1 min zi, jest 10,7 tys. Tymczasem rok wezeéniej
byloich13,5 tys. Prognozy KPMG co do podtrzymania wzrostu liczby lu-
dzibogatych sa jednak pozytywne.

Wedlug szacunkéw Banku Pekao z jesieni 2010 r. w Polsce mieszka
od kilkudziesigeciu do ponad 100 tysiecy milioneréw. Chodzi o osoby,
ktérych majatek w postaci §rodkow plynnych, czyli m.in. lokat, gotéwki,
akcji badZ obligacji, przekracza 1 mln zi To oznacza, Ze 0s6b, ktére maja
powazny majatek wymagajacy zabezpieczenia, jest znacznie wigcej
niz 100 tys.

W dodatku nalezy pamigtac o tym, ze wigkszo$¢ milioneréw prowa-
dzacych wlasny biznes rozlicza sie z fiskusem za pomocg CIT (podatku
od firm). Czesto zdarza sig, Ze w ogdle nie odprowadzajg oni zadnych
danin do polskiego budzetu, wspomagajac tzw. raje podatkowe. Wedlug
raportu KPMG postepuije tak co najmniej kilka tysiecy Polakow.

...nie kupuje polis?

Potencjalny rynek ubezpieczen luksusowych nie jest wigc maly. Pro-
blem w tym, ze wedlug Agnieszki Komosy, prezesa spoiki brokerskiej

MAKonLine (ma onaw ofercie m.in. ubezpieczenia koni i dziel sztuki),
rok 2009 zahamowal wzrost polskiego rynku ubezpieczen luksuso-
wych. — Na przyklad sprzedaz ubezpieczen koni niemal calkowicie usta-
la. W roku 2010 nastgpila poprawa. Rok 2011 nie bedzie raczej lepszy niz
poprzedni - méwi Komosa.

W dodatku wigkszos¢ polskich milioneréw podchodzi do ubezpie-
czen jak do przyslowiowego jezailiczy na... lut szczeécia. — Oni nie maja
$wiadomosci ubezpieczeniowej. Do naszej firmy nigdy nie trafil zaden
bogacz ,,z zewnatrz”. Wszystkie ubezpieczenia koni sprzedawalismy
osobom, ktdre trafily do nas z polecenia. Z moich obserwacji wynika, ze
bogaci nie szukaja ochrony ubezpieczeniowej dla skladnikéw majgtku
innych niz auto czy dom - podkresla Komosa.

Nie jest jednak prawda, ze na rynku jest zupelna posucha. Niektére
firmy brokerskie juz szykuja si¢ na zwigkszony popyt ze strony milione-
réw na ubezpieczenia. - W Polsce nie ma zbyt duzo miliarderéw, ale mi-
lioneréwjest sporo. I kilkunastu z nich obstugujemy w zakresie ochrony
ubezpieczeniowej. Oferujemy im glownie ubezpieczenia majatkowe
0 szerszym niz zazwyczaj zakresie. Aby mie¢ dostep do takich produk-
téw nawigzalismy wspolprace z Lloyd’s of London - méwi Alexander L.
Konopka, prezes Gras Savoye.

Zaden specjalista z firm ubezpieczeniowych czy konsultingowych nie
pokusil sie, niestety, 0 oszacowanie warto$ci rynku ubezpieczen dlabo-
gatych osob.

Przede wszystkim menedzer

O rynku tego rodzaju ubezpieczen da si¢ jednak powiedzie¢ kilka
ciekawych rzeczy. Przede wszystkim to, Ze najszersza oferta polis luk-
susowych dostepna jest dla tych, ktrzy zasiadajg na stanowiskach kie-
rowniczych w firmach. Lub ktérzy sg ich wspolwlascicielami. Wigk-
sz0$¢ najwazniejszych polskich firm brokerskich oferuje ubezpiecze-
nia mienia firmy oraz polisy D&O (z ang. - directors and officers), czyli
ubezpieczenie odpowiedzialnosci zawodowej. Zabezpiecza ono czion-
kéw organéw spolek przed skutkami bledow w zarzadzaniu. Taka
umowa chroni np. przed skutkami dzialan nieumy$lnych, choc¢by po-
pelnienia bledu w sprawozdaniu finansowym.
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Nic dziwnego, Ze najszersza oferta wigze sie wlasnie z firmami, skoro
w 2010 1. - jak wynika z ankiety przeprowadzonej wéréd brokerow
przez ,Parkiet” - liczba sprzedanych polis D&O mogla wzrosna¢ nawet
ojedng czwarta.

— Skokowy wzrost zainteresowania ubezpieczeniami D&O dal si¢ za-
uwazy¢ w 2009 . po naglo§nionych przez media stratach przedsie-
biorstw na instrumentach pochodnych i wyplacie 15 mln z} odszkodo-
wania z tego rodzaju umowy Hucie Szopienice. Od tego momentu ob-
serwujemy rosnace zainteresowanie tym produktem - méwi Aleksan-
der Chmiel z firmy STBU Brokerzy Ubezpieczeniowi.

Wzrost sprzedazy tego rodzaju polis nie przeklada si¢ jednak na dy-
namiczny wzrost warto$ci rynku D&O mierzonej skladka. Brokerzy
szacujg, ze wub. r. mogla wynies¢ 30-50 mIn zL. Byla wiec podobna lub
nieco wyzszaniz w2007 r. (30 min ztwedlug Allianz Polska).

Zabezpieczona twierdza,
bezpieczna podréz

Trudno sobie wyobrazi¢, ze milioner nie ma rezydencji lub luksuso-
wego mieszkania, ktore powinien ubezpieczy¢.

Na polskim rynku dlugo nie bylo specjalnych ofert dla bogatych
w tym zakresie. Ostatnio pojawila si¢ — za sprawg wspdlpracy Gras
Savoye z polskim agentem brytyjskiego ubezpieczyciela Lloyd’s of Lon-
don - CEU. Ubezpieczenie doméw i mieszkan, o ktérym mowa, gwa-
rantuje bardzo szeroki zakres pokrycia, zwlaszcza jesli chodzi o wyposa-
zenie i przechowywane w domu przedmioty wartoéciowe, jak dziela
sztuki i bizuteria. Produkt ten daje szans¢ ubezpieczenia domu lub
mieszkania o wartosci do 20 mln z}. Zabezpiecza takze ruchomosci za-
bierane w podréz, nawet tak wrazliwe na utrate, jak futra, zegarki, bizu-
teria. W standardzie tego produktu jest rowniez ochrona w zakresie od-
powiedzialnoéci cywilnej w zyciu prywatnym z sumg gwarancyjng mie-
dzy4az2ominzi.

Polskie towarzystwa moga takze dla osoby dysponujacej wartoscio-
wa nieruchomoscig zwigkszy¢ sume ubezpieczenia i zakres ochrony.

Nikt nie wie, jaka czes¢
prywatnych kolekcji
znajdujqcych sie w Polsce
jest ubezpieczona.
Wedlug prezesa firmy
MAKonLine - mala

Na przyklad o ubezpieczenie kosztéw poszukiwania przyczyny szkody
wubezpieczeniu od ognia i zdarzen losowych.

Dosy¢ szeroki jest zwykle zakres ustug assistance dodawanych
do ubezpieczenia domu czy podrdzy lub do kart kredytowych. Zazwy-
czaj obejmuje pomoc w przypadku awarii sprzetu domowego, anawet
wzorganizowaniu ekspresowego, rodzinnego wyjazdu. Zabezpiecza tez
np. przed szkodami wyrzadzonymi przez pomoc domowg pod nieobec-
noé$¢bogacza.

Zdarzaja si¢ tez prawdziwe rodzynki. Milo$nikéw golfa z pewnoscig
zainteresuje, ze do karty Diners Club Golf doljczane jest tzw. zabezpie-
czenie golfowe. Dotyczy torby golfowej i przewozonych w niej —w trak-
cie podrozy lotniczej krajowej lub zagranicznej - kijéw. W sytuacji utra-
tylub opéznienia sprzetu Diners Club pokrywa koszty wypozyczenia
sprzetu golfowego (w przypadku utraty sprze¢tu —na caly okres wyjazdu,
w przypadku opéznienia - do momentu odzyskania wiasnego bagazu
golfowego).

Polisa dla Hummera

Jednym z najbardziej charakterystycznych wyznacznikow poziomu
bogactwa w Polsce jest samochdd. W 2010 roku sprzedaz samochodéw
luksusowych pobila kolejne rekordy. Od stycznia do listopada nabyw-
cow znalazlo az 19,3 tys. aut marek klasy Premium, 0 4 proc. wigcej niz
wanalogicznym okresie 2009 r. - wynika z raportu Instytutu Badan
Rynku Motoryzacyjnego Samar.

Cotojestauto luksusowe dla ubezpieczyciela? Granica ta jest wyzna-
czonaw ramach sumyubezpieczenia bardzo przejrzyscie -na 200 tys. zk

Abyubezpieczyciel wzigl na siebie ryzyko kradziezy takiego autawra-
mach AC, samochdd taki musi posiada¢ tzw. zabezpieczenie specjalne.
Niezaleznie od tego, jak dobry bylbyalarm czy blokada skrzyni biegow,
auto musi by¢ wyposazone w satelitarny system lokalizacjiiochrony
pojazdu. Montaz takiego systemu to koszt od 2 do 5 tys. zL.

W jakich towarzystwach mozna kupi¢ OCiAC dlanp. Porsche Cay-
enne? Oferty dla wlacicieli takich pojazdéw maja m.in. InterRisk, Avi-
va, Generali, Moje Towarzystwo Ubezpieczen i HDI-Asekuracja. Jesli
jezdzimy Hummerem, OC mozemy kupi¢ w tych samych towarzy-
stwach. Z AC bedzie juz jednak problem.

Niektére z towarzystw maja rozszerzone oferty ubezpieczen komu-
nikacyjnych dla bogatych klientéw. Na przyklad o zapis, kt6ry zapewni
wyplate odszkodowania nawet wtedy, gdy auto nie mialo waznego ba-
dania technicznego. Posiadacze uprzywilejowanych polis czekaja tez
krécej na odszkodowanie (okolo 15 dni). Skladka za najszerszy wariant
ACjest$rednio 030 proc. wyzsza niz za standardowy.

Najwigkszych udogodnien milionerzy powinni poszukac w zakresie
ubezpieczen assistance. Np. BRE Ubezpieczenia i Europ Assistance
oferuja pakiet super assistance, ktory pokrywa np. koszty noclegu, jesli
naprawa pojazdu potrwa dluzej niz jeden dzien, koszty dojazdu
do miejsca podrézy czy koszty dostawy cze$ci zamiennych. Najroz-
niejsze warianty tego typu ubezpieczen dolgczane sg zwykle do kart
kredytowych.

Zycie najwazniejsze

Ubezpieczyciele maja tez propozycje dla bogatych oséb w zakresie
ubezpieczen na zycie. Najlepszym przykiadem jest Opiekun VIP Avivy.
Jest to produkt skierowany do oséb zainteresowanych ubezpieczeniem
nawysokie sumy, czyli doskonale rozwigzanie dla wlascicieli firm. Za-
kres ubezpieczenia Opiekun VIP mozna w dowolnym momencie roz-
szerzy¢ o umowy dodatkowe dajace ochrone w razie niezdolnoéci
do pracy wskutek nieszczesliwego wypadku lub choroby, $mierci, kalec-
twa lub uszczerbku na zdrowiu wskutek nieszczesliwego wypadku, po-
waznych schorzen czyleczenia szpitalnego.

Ubezpieczenia na zycie typu Premium z rozszerzonym zakresem
maja wofercie jeszcze m.in. Nordea czy Polisa-Zycie.

Kolekcja moze by¢ chroniona

Dziela sztuki s3 czgsto najdrozszymi ruchomoéciami podlegajacy-
mi ubezpieczeniu. Nikt nie wie, jaka cze$¢ prywatnych kolekcji znaj-
dujacych sie w Polsce jest ubezpieczona. Wedlug prezesa firmy MA-
KonLine - mala. - My ubezpieczamy gléwnie kolekcje muzealne. Jesz-
cze si¢ nam nie zdarzylo ubezpieczy¢ osobe prywatng - moéwi Komosa.

0Od 2009 r. na polskim rynku dostgpne sg polisy Axa Art. Firma nale-
zgca do francuskiej grupy chciala wej$é do Polski na wigksza skale, ale
do dzi$ tego nie zrobila. Ochrona dla dziel sztuki proponowana przez
Axa Art opiera si¢ na ubezpieczeniu wszystkich ryzyk. W zaleznosci
od rodzaju produktu ubezpieczenie moze obejmowac ryzyko trans-
portu, zwiekszenie warto$ci kolekeji w okresie ubezpieczenia oraz
ochrong poza deklarowanym miejscem ubezpieczenia, w tym u kon-
Serwatorow.

Coraz modniejsze staje si¢ posiadanie nie tylko kolekcji samocho-
dow czy dzial sztuki, ale takze... koni. Takie ubezpieczenia oferujg
m.in. PZU, PTU i Aviva oraz MAKonLine we wspolpracy z Circles
Group.




