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Oferta

dla bogatego Polaka

Indywidualne zarzadzanie aktywami to podstawa ustug
private bankingu. Bogaci klienci mogg jednak w bankach
np. zamawiac kwiaty lub egzotyczne podroze

Gdy w banku pojawia sie klient dysponujacy
duzym majatkiem, moze sie spodziewac
przede wszystkim propozycji ulokowania
tego majatku. Banki proponuja zakup akciji,
obligacii, certyfikatow inwestycyjnych, jedno-
stek uczestnictwa w TFl, depozytow termi-
nowych, obligacii strukturyzowanych, oferty
publiczne lub typu private placement, polisy
lokacyjne i inne aktywa ptynne — wszystko
przy wsparciu merytorycznym delegowa-
nych pracownikéw i w miejscu dogodnym
dla klienta (jesli w banku to w zapewniaja-
cych dyskrecje osobnych salach).

Inwestycje <
- — W Deutsche Bank PBC stawiamy przede
wszystkim na rozwoj wyspecijalizowanej

oferty inwestycyjnej — informuje Leszek Niemycki, prezes Deutsche Bank PBC. — Oznacza
to, ze wspotpracujemy z wieloma renomowanymi partnerami, liderami w swoich katego-
riach, nie ograniczajgc sig do sprzedawania produktow wyfacznie wiasnej grupy.

W praktyce dla klienta DB PBC oznacza to wybdr posrod ponad 250 produktéw 13 krajo-
wych i zagranicznych partneréw, w tym — Franklin Templeton Investment Fund, BlackRock
Merrill Lynch Investment Managers oraz Superfund. Ponadto klienci zainteresowani inwe-
stycjami w ramach portfeli inwestycyjnych opartych o fundusze moga skorzystac z oferty
zarzgdzania aktywami. Indywidualne strategie inwestycyjne tworzone sa dla portfeli prze-
kraczajgcych 500 000 zt.

Pod wzgledem ilosci dostepnych funduszy jedna z najwigkszych ofert na naszym rynku
ma KBL European Private Bankers Spétka Akeyjna Oddziat w Polsce, ktdra specjalizuje sie
wyltgcznie w bankowosci prywatnej.

— Mamy dostep do wszystkich rynkéw finansowych na swiecie i oferujemy unikalng na pol-
skim rynku, otwarta architekture produktowa, w ktdrej bazie znajduje sie m.in. ponad 4 tys.
funduszy inwestycyjnych — informuje Anna Rybattowska-Gariko PR Manager w KBL EPB
SA. — Dzigki bezposredniemu dostepowi do akcji, obligacii, funduszy inwestycyjnych, pro-
duktow strukturyzowanych, a takze produktéw dajgcych ekspozycje na réznego rodzaju
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inwestycje alternatywne — zaréwno z rynku polskiego, jak i zagranicznych — znacznie
poszerzamy mozliwosci ksztattowania portfela inwestycyjnego naszych klientéw, a co za
tym idzie, jego dochodowosci.

Banki oferujg takze mozliwo$¢ konstruowana indywidualnych rozwiazar w ramach emi-
sji obligaciji strukturyzowanych dostepnych w ofercie w ramach tzw. private placement.
Sg to produkty tworzone pod potrzeby konkretnego klienta lub grupy klientéw oparte o
wybrane indeksy swiatowych rynkdw. Tego typu inwestycja, z uwagi na regulacje doty-
czgce ofert typu private placement, moze by¢ kierowana do grupy maksymalnie 99 inwe-
storéw. Jednak ze wzgleddw prestizowych jest opracowywana z reguty dla kilku, mak-
symalnie kilkunastu inwestoréw. Czas potrzebny na zbudowanie tego typu produktu
od momentu ustalenia zatozer) inwestycji do podpisania dokumentéw przez inwestora
wynosi kilka dni.

Specijalne produkty inwestycyjne dla bogatych klientéw ma takze bank BPH, ktérego
gtdwnym partnerem w tym zakresie jest BPH Towarzystwo Funduszy Inwestycyjnych
(BPH TFI). Ponadto, od potowy biezacego roku Bank BPH wraz z Nordea Polska
Towarzystwem Ubezpieczen na Zycie oferuje dostosowane do potrzeb klientéw pro-
gramy o charakterze ubezpieczeniowo-
inwestycyjnym, dajace dostep do uni-
kalnych rozwigzan finansowych.

Z powigzanym kapitatowo funduszem
inwestycyjnym wspotpracuje takze
Kredyt Bank, ktéry wraz z KBC TFl ofe-
ruje m.in. fundusze parasolowe, ustuge
zarzadzania majatkiem na zlecenie
(Pakiet Platynowy od 100 tys. zt, Pakiet
Ekskluzywny od 1,5 min z}), oraz ,szyte
na miare” indywidualne fundusze inwe-
stycyjne (od 5 min euro).

— Dzieki wspotpracy z KBC Securities,
klienci maja mozliwosé aktywnego
inwestowania na wiekszosci ryn-
kéw europejskich (m.in. na warszawskiej Gietdzie Papieréw Wartosciowych) oraz ame-
rykariskich — dodaje Piotr Uciriski, manager produktu w Departamencie Bankowosci
Detalicznej Kredyt Banku. — Klienci moga oczekiwac¢ m.in. wsparcia analitycznego oraz
doradztwa finansowego.

W ramach oferty Private Banking szeroki zakres réznorodnych produktdw i ustug ofe-
rowanych jest w ramach Grupy Pekao. Za posrednictwem jednego doradcy klient ma
dostep do ustug maklerskich w ramach Centralnego Domu Maklerskiego Pekao, fundu-
szy inwestycyjnych Pioneer oraz innych towarzystw, ustugi typu asset management, a
takze do innych indywidualnych rozwigzarn finansowych.

Dia najbardziej wymagajgcych kiientow Pekao dostepna jest specjalistyczna ustuga
finansowa Private Portfolio. Polega ona na zarzadzaniu portfelem instrumentéw finan-
sowych przez Pioneer Investment Management. Klient ma mozliwos¢ wyboru strategii
zarzadzania portfelem zgodnie z preferowanym profilem ryzyka, a takze moze stworzy¢
swoja indywidualng strategie dobrang precyzyjnie do oczekiwan, zgodnie ze specyficz-
nymi potrzebami finansowymi. Powierzone srodki lokowane sg w réznorodne instru-
menty finansowe dostepne na rynku kapitatowym. Zalety korzystania z tej ustugi odczuli
klienci np. przy okazji ostatnich zapiséw na akcje PZU, czy podczas prywatyzacji Gietdy
Papieréw Wartosciowych. Posiadacze portfeli Private Portfolio, ktorych strategie inwe-
stycyjne obejmowaty akcje, podczas zapiséw na walory PZU a pdzniej GPW, poza stan-
dardowymi zapisami w ramach transzy dla inwestoréw indywidualnych, mogli skorzysta¢
rowniez z puli przeznaczonej dla inwestoréw instytucjonalnych sktadanej przez Pioneer
PPIM.

Bogaty klient
moze zazyczyC
sobie obstugi
przez zagraniczne
placowki

Bank Millennium proponuje swoim klientom
szeroki wybdr produktow inwestycyjnych,
krajowych i zagranicznych w otwartej archi-
tekturze. Nalezag do nich fundusze krajowe:
Millennium, Arka, DWS, ING, Legg Mason, i
zagraniczne fundusze BlackRock, produkty
ustrukturyzowane oraz produkty typu ban-
cassurance: Polisa Gwarancyjna Prestige;
Program Inwestycyjny Prestige z fundu-
szami krajowymi (MillenniumTFl, Amplico
TFl, Union Investment TFI, DWS TFI, Legg
Mason T, SkarbiecTH, BZ WBK Fundusze
Inwestycyjne Arka TFI, PZU TFI, INGTFI,
Quercus TF) i zagranicznymi w EUR/USD
(BlackRock, Franklin Templeton, HSBC, JP
Morgan, Robecoi, Schroders)

Obstuga zagraniczna

Oczywiscie bogaty klient nie musi sie ograni-
czad tylko do naszego rynku. Moze zazyczyc
sobie obsfugi przez zagraniczne placéwki
danej grupy bankowej. Np. klienci Deutsche
Bank PBC zainteresowani ustugami i produk-
tami globalnych piondw private banking czy
tez private wealth management, moga bez
problemu korzystac z ofert Deutsche Banku
w Niemczech czy tez Luksemburgu. Ustugi
obejmuija zarzadzanie aktywami, doradztwo
prawne i podatkowe, przekrojowe, specjali-
styczne analizy rynkowe oraz nieograniczony
dostep do globalnych instrumentdw finanso-
wych. Kazdy klient decydujacy sie na korzy-
stanie z ustug PWM ma przypisanego 0so-
bistego doradce (Relationship Managera),
ktdry w razie potrzeby przyjezdza na spotka-
nie z klientem w dogodnym dla niego miejscu
i czasie. Wraz z klientem opracowywana jest
szczegdtowa analiza potrzeb oraz okreslana
strategia zarzgdzania portfelem aktywdéw. W
ramach oferty private wealth management
inwestycje sg mozliwe w praktycznie wszyst-
kie dostepne globalnie rozwigzania finan-
sowe: akeje, obligacie, fundusze inwesty-
cyjne, produkty strukturyzowane, produkty
typu FX, surowce, fundusze hedgingowe,
produkty typu private equity, nieruchomosci,
sztuke czy inwestycje alternatywne.
Mozliwos¢ inwestowania poprzez Millennium
Banque Privee w Szwajcarii, klientom o akty-
wach powyzej 1 miliona euro daje bank
Millennium. W ramach oferty, oprécz pet-
nego spektrum produktow inwestycyjnych,
oferuje tez m.in. budowe struktur prawnych,
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optymalizacje podatkowa, planowanie majat-
kowe, a takze pomoc (doradztwo, eksper-
tyzy i wsparcie w negocjacjach) w zakupie
débr luksusowych (todzie, samochody, nie-
ruchomosci czy limitowane kolekcije zegar-
kow i bizuterii).

Doradztwo

Pomimo catego wymienionego wczes-
niej wyboru jaki staje przed posiadaczem
duzego majatku, moze on nie by¢ zainte-
resowany powierzaniem wolnych aktywow
innym. W takim przypadku moze liczy¢ na
pomoc w podejmowaniu samemu decyzji
inwestycyjnych.

Klienci korzystajacy aktywnie z ustug makler-
skich otrzymuija regularnie wewnetrzne mate-
riaty analityczne przygotowane specjalnie z
mysla o inwestorach gietdowych. Proponujg
je m.in. ING Bank Slaski, MultiBank i Deutche
Bank. Co wazne, jesli zdarzy sie, ze klient
zazyczy sobie poznaé aktualng rekomen-
dacje na temat konkretnej globalnej spotki —
banki sg w stanie przedstawi¢ takiemu inwe-
storowi kompletne opracowanie. Oczywiscie
pod warunkiem, ze jest ono dostepne w
ramach globalnych, wewnetrznych analiz
danej grupy.

Bardziej edukacyjng forme doradztwa pro-
ponuje ING Bank Slaski, ktéry zaprasza
klientéw nie tylko na najwazniejsze kra-
jowe wydarzenia kulturalne, ale takze orga-
nizowane przez bank seminaria dotyczace
ustug finansowych (cykl ,Wiosenne roz-
mowy o inwestycjach”) i innych form i moz-
liwosci inwestowania kapitatu (takich jak np.
nieruchomosci, sztuka itp.).

—Trzy lata temu rozpoczglismy cykl tematycz-
nych spotkar z naszymi klientami, ktérych for-
mufa pozwala na pokazanie sposobu, w jaki
rozmaite pasje moga staé sie réwniez docho-
dowym sposobem na biznes — méwi Mitosz
Gromski, starszy specjalista ds. komunikacji
korporacyjnej w biurze prasowym ING Banku
Slaskiego. Jest to np. cykl ,Spotkar ze sztuka”
dla naszych klientéw VIP w réznych miastach,
podczas ktorych wystawiane sg obrazy z
kolekgji Fundacii Sztuki Polskiej ING.

Klienci z aktywami powyzej 1 min zt moga
korzysta¢ z ustugi doradztwa finansowego
w PKO BP. Jest to najbardziej rozbudowana
forma wspotpracy tego banku z klientami,
ktérzy sa zainteresowani szerszg ofertg i
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bardziej elastyczng formutg obstugi. Doradztwo finansowe obejmuje pomoc przy podej-
mowaniu decyzji inwestycyjnych obejmujacych instrumenty oferowane przez bank, Dom
Maklerski PKO BP oraz PKO TFI. Przy spetnieniu wymogdw formalnych transakcje moga
by¢ uzgadniane telefonicznie z klientem znajdujacym sie w dowolnym zakatku Swiata.
Dla klientéw o mnigjszym doswiadczeniu na rynkach finansowych, Kredyt Bank wspdl-
nie z ekspertami z Grupy KBC organizuje indywidualne lub grupowe szkolenia z zakresu
ekonomii, finanséw oraz produktéw dostepnych w ofercie Grupy KBC.

— Dzigki takim spotkaniom, indywidualnym podejsciem, profesjonalnym przygotowaniem
ekspertéw, bank stara sie budowac zaufanie oraz utrzymuije diugofalowe relacje z klien-
tami private bankingu — wyjasnia Piotr Ucirski.

Karty

Waznym dodatkiem do oferty dla klientéw VIP sg karty kredytowe, ktére petnig nie
tylko role pfatnicza, ale tez uprawniajg do znizek, sa wizytowkami zapewniajacymi lep-
szg obstuge lub wstep do zamknigtych stref, a takze polisami ubezpieczeniowymi. Np.
posiadacze Platynowej Karty Kredytowej MasterCard ING Banku Slaskiego (min. 500
000 zt aktywoéw w banku) moga korzy-
staé z przywilejow i programdw innych
firm, a sa to m.in.

e program Priority Pass pozwala bez-
pfatnie korzystac z salonikéw wypo-
czynkowych na lotniskach catego
Swiata,

pogram |APA pozwala na: czton-
kostwo w programie Regus
Touchdown, ktéry umozliwia rezer-
wacje biur i pomieszczen konferen-
cyjnych po preferencyjnych cenach
w centrach Regusa na catym $wie-
cie, korzystanie z rabatéw i bezptatnych rezerwaciji w hotelach i wypozyczalniach
samochoddw na catym $wiecie,

program Concierge zapewnia: organizacjg i dostarczenie pod wskazany adres zaku-
pow, kwiatéw oraz biletéw na imprezy sportowe lub kulturalne, organizacie wypo-
czynku w wybranym miejscu na swiecie, rezerwacie sal konferencyjnych oraz stolikéw
w wybranej restauracii, organizacje ustug zwigzanych z samochodem, ttumaczeniem
tekstow, opieka nad dziec¢mi.

Program Przywilejow ma takze PKO Bank Polski. Klienci ptacacy prestizowymi kartami
platniczymi tego banku (karta debetowa AURUM, Ziotg kartg kredytowa, kartg obcigze-
niowg PKO Visa Gold, kartg obcigzeniowa Diners Club) moga skorzystac z rabatéw oraz
przywilgjow przy nabywaniu ekskiuzywnych produktéw i ustug u Partneréw Programu
Przywilejéw, ktdrymi sa m.in. hotele, osrodki wypoczynkowe, restauracie, osrodki SPA, Kii-
niki medyczne, firmy jubilerskie, winiamnie, ksiegarnie, galerie sztuki, salony meblowe oraz
biura nieruchomosci.

Prestizowe Kkarty kredytowe —MasterCard Platinum oraz MasterCard World Signia — pro-
ponuje bank BPH. Dzieki nim klienci zyskuja dostep do ustug consierge, promocyjnej oferty
u partneréw objetych programem MasterCard Premium Collection — sg to m.in. biura
podrdzy, wypozyczalnie samochoddw (Hertz, First Class), hotele na catym swiecie, sklepy
(np. Apart) oraz osrodki opieki zdrowotnej. Ponadto wraz z wymienionymi kartami wyda-
wana jest karta cztonkowska Priority Pass, ktdra umozliwia wstep do zamknietych saloni-
kéw (tzw. Airport Lounge) na lotniskach — do dyspozycii klientéw jest 600 salonikéw w 300
miastach na catym swiecie.

W przypadku karty MasterCard World Signia jej posiadacz jest objety bogatym pakie-
tem ubezpieczeniowym zawierajacym ubezpieczenie kosztéw leczenia (do kwoty 7,5 min

Karty kredytowe
sg wizytowkami
zapewniajgcymi

lepszg obstuge
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euro), NNW (do 560 tys. euro) oraz OC (do
1,5 min euro).

We wspotpracy z firmg Europ Assistance
Polska, Kredyt Bank oferuje zestaw ustug
Platinum Lifestyle Service do kart charge
Visa Platinum oraz kart kredytowych
MasterCard Platinum, w tym: Platinum
Concierge, Platinum Traveller Service,
Platinum Daily Life oraz Emergency Call.

W Pekao najbardziej prestizowe karty kredy-
towe dedykowane klientom private bankingu
to World Signia i Visa Platinum, ktére oferuja
swoim posiadaczom szeroki pakiet ustug
dodatkowych, w tym: program partnerski
Private Club oferujacy lepsze warunki ptat-
nosci, np. 40 proc. znizki na zakwaterowa-
nie w okreslonym hotelu. Dla klientow korzy-
stajgcych z kart na stronie banku zostata
uruchomiona rozbudowana wyszukiwarka
produktéw objetych znizkami.

Dla posiadaczy karty World Signia przygoto-
wany zostat rowniez polskojezyczny serwis
concierge, ktdry poréwnywany jest czesto
z osobistym asystentem pomagajacym we
wszystkich sytuacjach jak np. odnalezienie
zagubionego na lotnisku laptopa czy zakup
biletéw w odlegtych kraricach swiata.

Podatki

Kolejng ustuga, na ktérg moga liczy¢ bogaci
klienci w banku jest doradztwo podatkowe.
W ramach oferty dla kiientéw private ban-
kingu ING Bank Slaski wspdipracuje z kan-
celarig Lovells w zakresie optymalizacii rozli-
czen podatkowych 0soéb fizycznych.

KBL European Private Bankers, we wspdt-
pracy z licencjonowanymi doradcami podat-
kowymi, wspiera klientdw w sprawnym
zarzadzaniu aktywami i podatkami oraz
utatwia przekazanie majatku nastepnym
pokoleniom.

Kredyt Bank stara sie wychodzi¢ naprze-
ciw zainteresowaniu klientdéw rozwigza-
niami umozliwiajgcymi optymalizacje obcig-
zen podatkowych. Bank we wspotpracy z
KBC TFl oraz Warta oferuje m.in. fundusz
parasolowy oraz Warte Gwarancije Lokate
Ubezpieczeniowa.

Pekao z kolei posiada ustuge Private
Consulting, dzieki ktérej klienci zyskuja
dostep do dostawcow ustug w zakresie
doradztwa podatkowego, obrotu nierucho-
mosciami badz dzietami sztuki. m



