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AXA z palma
pierwszenstwa

W sérode na polskim rynku
ubezpieczen rozpoczal sig¢ tego-
roczny sezon publikacji wynikéw
za trzy kwartaly. Jako pierwsza
swoje rezultaty podala AXA. Jej
wskazniki nie zaskoczyly uwaz-
nych obserwatorow rynku: makta-
dy na rozbudowe sieci sprzedazy
spowodowaly, Ze towarzystwo Zy-
ciowe wciaz jest na ,minusie”
(cho¢ przypis sktadki w wysoko-
$ci niemal 400 miIn zt musi bu-
dzi¢ uznanie), 'z kolei towarzy-
stwo majatkowe jest na najlepszej
drodze do zrealizowania swojego
planu na ten rok, zakladajacego
znaczny wzrost zbieranej sktadki.
Sukcesywnie rosng rowniez przy-
chody generowane przez AXA
Direct. Warto takze pamigta¢, ze
juz niedlugo poszczegdlne pozy-
cje rezultatu finansowego francu-
skiej grupy moga mocno poszybo-
wac¢ w gore. Niewykluczone bo-
wiem jest wzmocnienie pozycji
AXA na nadwislanskim rynku,
skoro prezes spotki-matki nie wy-
klucza akwizycji w Polsce, firma
dysponuje wolnym kapitalem,
a liczba potencjalnych (i atrakcyj-
nych) celow przejg¢ w obu dzia-
tach rosnie.

Srodek tygodnia przyniost
rowniez informacje o wyznacze-
niu daty Walnego Zgromadzenia
PZU SA, ktore ma dokonaé
zmian w statucie spotki na
2 grudnia. Mozna zaklada¢, ze
podjecie odpowiednich decyzji
przez udzialowcow bedzie for-
malnos$cia, gdyz ugoda z Eureko
zaowocowala zgodnym wspol-
dzialaniem obu do niedawna
skonfliktowanych akcjonariuszy.
A ze pod ich kontrola znajduje
si¢ absolutna wigkszos¢ akcji
ubezpieczyciela, to raczej nie na-
lezy spodziewac si¢ niespodzia-
nek podczas Zgromadzenia.
Z nieoficjalnych informacji ,,Ga-
zety Ubezpieczeniowej” wynika,
ze WZ podsumowujace rok 2009
odbedzie sie juz w kwietniu przy-
szlego roku.

W srode na rynku zadebiutowa-
1a jedna oferta produktowa. Klien-
ci mBanku prowadzacy przedsig-
biorstwa na terenie naszego kraju
uzyskali mozliwos¢ skorzystania
z pakietu ustug w ramach office as-
sistance, przygotowanego przez
Europ Assistance Polska.

Z pozostatych informacji war-
to wspomnie¢ o starcie nowej
kampanii produktowej Liberty
Direct, promujacej ofert¢ ubez-
pieczen komunikacyjnych OC
i AC, oraz o promocji Aviva Di-
rect, w ramach ktorej wyliczaja-
cy skladke za ubezpieczenie sa-
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Pierwsze podsumowania
trzech kwartalow

Prognozy z poprzedniego podsumowania sprawdzity sie¢ - w minionym tygodniu opublikowane zostaty
pierwsze rezultaty finansowe spétek z grona dziatajagcych na polskim rynku ubezpieczycieli za dziewie¢
miesigcy 2009 roku. Na razie wyniki sa zgodne z wczesniejszymi oczekiwaniami branzy i potwierdzajg
przewidywane tendencje rynkowe, takie jak np. poprawa zarobkow towarzystw. Uwage zwracat rowniez
prawdziwy wysyp ofert produktowych.

mochodu na stronie towarzy-
stwa moga liczy¢ na znizke
przy zakupie pobytu dla dwoch
0so6b w wybranych hotelach SPA
oraz na upust przy wykupywaniu
wycieczki lotniczej.

Polisy
na pierwszym planie

W czwartek tematyka ubezpie-
czeniowa pojawila si¢ na forum
Sejmu. Izba Nizsza glosowala
nad poselskim projektem noweli-
zacji ustawy o ubezpieczeniu
upraw rolnych i zwierzat gospo-
darskich, przewidujacym podnie-
sienie doptat do tych polis (pro-
jekt zostal odrzucony). Z kolei
sejmowa Komisja Skarbu debato-
wala nad zgloszonag przez czlon-
kéw z partii rzadzacej uchwala,
wedlug ktorej ugoda z Eureko to
efekt zdecydowanych dziatan mi-
nistra skarbu Aleksandra Grada.
Jak mozna bylo si¢ spodziewac,
ten akt spotkat si¢ z oporem po-
stéw z opozycji i doszlo do awan-
tury. Wydaje sie, ze obie strony
nie mialy racji. Raz, ze ugoda
w sprawie PZU jest efektem wielu
czynnikow (chociazby kryzysu)
i jakkolwiek ministrowi naleza si¢
stowa uznania, to jednak nie tylko
on jeden przyczynil si¢ do kom-
promisu, a dwa - co prawda, nie
wiemy, czy ugoda przyniesie tylko
pozytywne efekty, ale jednak uda-
lo sie ja zawrzeé, co jeszcze nie
tak dawno wydawaloby si¢ nie-
mozliwe. Dlatego tez i wniosko-
dawcy, i protestujacy powinni do-
brze przemyslec¢ cate zagadnienie,
a nie postgpowac jedynie zgodnie
z logika partyjna.

Sposrod pozostalych informa-
cji zwigzanych z branzg asekura-
cyjna na uwage zaslugiwaty donie-
sienia dotyczace nowych ofert
produktowych. PZU Zycie rozpo-
czelo juz 6sma edycje produktu
z linii Swiat Zyskow. Najwyraz-
niej wrzesniowa subskrypcja
Szwajcarskiej Strategii okazala
sie sukcesem, gdyz ubezpieczyciel
zdecydowal si¢ na jej powtorze-
nie. Rowniez druga oferta miala
posta¢ ubezpieczenia inwestycyj-
nego. Pakiet Zyskowny Portfel
przygotowany wspolnie przez
bank DnB NORD i TUnZ Euro-
pa skladal si¢ z dwoch polis:
NORD 5 PLUS II oraz NORD 4
effekt. Konstrukcja pierwszego
z ubezpieczen opierala si¢ na ak-
cjach pieciu globalnych spoétek
z r6znych branz (od farmaceutyki
po telekomunikacje), zas§ w przy-
padku drugiego produktu jego
tworcy postanowili oprze¢ strate-
gie inwestycyjna na indeksach su-

rowcowych. Natomiast trzecia
czwartkowa propozycja - ubez-
pieczenie Traper - pochodzita
z dziahu II. Adresatami tej oferty,
stworzonej przez TU Allianz
i Mondial Assistance, sa obcokra-
jowcy podrozujacy lub pracujacy
w Polsce, ktorym Traper zapew-
nia ochrong¢ w ramach m.in.:
ubezpieczenia kosztow leczenia,
nastepstw nieszczesliwych wy-
padkow oraz ustugi assistance.

Apel Geneva
Association

Uczestnicy rozpoczynajacego
si¢ w pigtek dwudniowego spotka-
nia grupy G-20 byli adresatami
specjalnego listu Geneva Associa-
tion, w ktérym organizacja apelo-
wata do wiadz 20 najbardziej roz-
winigtych panstw $wiata o wycia-
gnigcie wnioskow z kryzysu gospo-
darczego (czytaj na str. 6).

Koniec tygodnia przyniost row-
niez dwie nowe oferty produktowe
- obie z zakresu uslug assistance.
W pierwszej z nich Europ Assi-
stance Polska zaoferowalo wybra-
nym klientom VIP Raiffeisen Ban-
ku assistance medyczny, domowy,
samochodowy oraz mozliwosé
skorzystania z uslug concierge.
Druga ofert¢ przygotowalo Inter
Polska, ktore poszerzylo swoje
ubezpieczenie mieszkan INTER
Lokum o ushigi pomocowe z za-
kresu assistance domowego i me-
dycznego.

Z pozostatych informacji piat-
ku warto jeszcze odnotowa¢ po-
wodzenie oferty ubezpieczeniowej
operatora telekomunikacyjnego
Orange. 200 tysigcy klientow to
wprawdzie na pierwszy rzut oka
nie jest tak wiele, ale trzeba pa-
mietac, zZe pierwsze pokolenie te-
lefonicznego boomu w Polsce
osiagnie dorostos¢ za ok. 8-10 lat.
Wtedy to moze si¢ okazac, ze za-
wieranie ubezpieczen za posred-
nictwem aparatu GSM bedzie du-
7o popularniejsze niz kupowanie
polis on-line.

Spokojny
poczatek tygodnia

Nowy tydzien rozpoczal sig
od publikacji rezultatow finanso-
wych Grupy Kapitalowej Europa
za trzy kwartaly tego roku. Okres
styczen-wrzesien 2009 r. byt
pomy$lny dla obu towarzystw
wchodzacych w skitad grupy,
w zwiazku z czym wykazala ona
lepsze wyniki zarowno w przy-
padku przypisu sktadki, jak i za-
robkéw netto.

Podobnie jak caly tydzien, row-
niez poniedzialtek przyniost sporo
ofert produktowych. Expander we
wspolpracy z TUnZ Europa zapro-
ponowal swoim klientom polise
strukturyzowana ze skladkg semi-
regularng - ubezpieczenie Strate-
gia Pareto (oparte na indeksie
19 réznych surowcow), natomiast
Compensa TUnZ wprowadzilo
na rynek dwa nowe warianty ubez-
pieczen grupowych.

Z pozostalych informacji war-
to wspomnie¢ réwniez o nowej
promocji Generali, skierowanej
do posiadaczy indywidualnych
kont emerytalnych. Ubezpieczy-
ciel zaproponowal im doplate
w wysokosci stu zlotych, jezeli
do konca roku wplacg kwote
rowna tegorocznemu limitowi
wplat na IKE.

Ze $wiata: reforma zdrowotna
autorstwa Baracka Obamy zwycie-
sko przeszla jedng z najistotniej-
szych préb - Izba Reprezentantow
zaakceptowala zgloszony przez
prezydenta projekt. Teraz trafi on
do Senatu. W cieniu tej informacji
znalazla si¢ publikacja wynikow
UnitedHealth Group za III kwar-
tal.. Ubezpieczyciel zanotowal
wzrost zaréwno w sferze przycho-
dow, jak i zyskow.

W Kkolejnym tygodniu mozemy
spodziewaé si¢ nastepnych publika-
cji dziewigeciomiesiecznych wyni-
kow ubezpieczycieli. Wiele wskazu-
je rowniez na to, ze znéw dojdzie
do sporej liczby debiutow nowych
ofert produktowych.

Artur Makowiecki
news@gu.com.pl
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