Gazeta Prawna forsal.pl

18-05-2009

UBEZPIECZENIA POLISY OCHRONNE

W bankach dobrze sprzedaja si¢
teraz tylko polisy do kredytow

ubieglym roku banki
sprzedaly polisy ubezpie-
czeniowe za rekordowe

17,7 mid z}, w poréwnaniu z 6,2 mld
zt w 2007 roku — wynika z danych
zebranych przez Polskg Izbe Ubez-
pieczen.

W tym roku osiggniecie takiego
wyniku bedzie trudniejsze, bo poli-
sy inwestycyjne, ktore przyczynily
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sie najmocniej do tego wyniku, juz
sie tak dobrze nie sprzedajg. Teraz
dobre wyniki uzyskuja tylko ubez-
pieczyciele, ktérzy sprzedaja polisy
inwestycyjne przez siostrzany bank
Z grupy. ]

W kwartale Warta Zycie zebrala
niemal cztery razy wiecej sktadki niz
przed rokiem (wzrost o 580 mln zl,
do 728 min z}). W ING wzrost byt

podobny, do 842 mln zt z 245 min
zt. Byl to efekt wspélpracy—~ z Kre-
dyt Bankiem i ING Bankiem S$laskim
- przy sprzedazy polis inwestycyj-
nych.

Reszta ubezpieczycieli notuje al-
bo stagnacje, albo wrecz spadek
sktadki - nie chca oni przy niskich
marzach i wysokim ryzyku kredyto-
wym angazowad sie w tego typu

sprzedaz. W skali rynku i banki,
i ubezpieczyciele licza na wieksze
zainteresowanie polisami ochronny-
mi, oferowanymi przy kredytach.
Widzg wieksze zainteresowanie
klientéw nie tylko ubezpieczeniami
na zycie czy NNW, ale tez polisami
utraty pracy.®
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UBEZPIECZENIA | Oferta instytucji finansowych

W bankach podczas kryzysu najlepiej
sprzedaja sie polisy ochronne

W tym roku spadnie wartos¢
sprzedazy polis przez banki,
bo spadto zainteresowanie
polisami inwestycyjnymi

i finansowymi. Banki

i ubezpieayciele licg

na wieksze zyski ze sprzedazy
polis ochronnych.

MARCIN JAWORSKI

mardn.jaworski@inforpl

S powolnienie bedzie sprzy-
jalo rozwojowi ubezpieczen
ochronnych. To jedna z nielicz-
nych linii ubezpieczen sprzeda-
wanych w bankach, ktéra obec-
nie ro$nie — méwi Pawel Zawi-
sza, 7 towarzystw ubezpieczen
BZWBK CU.

Bedzie to istotna zmiana
w stosunku do sytuacji z po-
przednich lat, gdzie wolumen
sprzedazy przez banki rost
glownie dzieki inwestycyjnym
polisom na zycie.

Wplyw tego zjawiska na ry-
nek dobrze pokazujg dane BRE
Ubezpieczenia. Ta firma ze
sprzedazy polis klientom ban-
kéw z grupy BRE pozyskala
w 2008 roku — na swoje ryzyko
lub innych ubezpieczycieli —
788 mln zt sktadek. Z tego 70
proc. przypadlo na polisy inwe-
stycyjne na zycie, a 30 proc. na
majatkowe. Takie przychody
przyniosto 572 tys. klientéw,
z ktérych zaledwie 1 proc. sta-
nowili ci, ktdrzy kupowali poli-
sy na zycie.

Teraz te produkty ciesza sie’

mniejszym popytem ze strony
klientéw. Ubezpieczyciele tez
nie sg skorzy do ich oferowania,
bo sq one bardzo kapitatochion-
ne, a dajq niskie marze zysku.
Lepiej zarabiaja na sprzedazy
polis ochronnych. To tez istotny
argument dla bankéw.

- Sprzedaz ubezpieczeni to
Zrédto dodatkowych przycho-

CO TO JEST UBEZPIECZENIE OCHRONNE

To polisa, ktéra w razie $mierci lub nieszzesliwego wypadku pozwa-
la na wyplate okre$lonej sumy osobie wskazanej w polisie. Ochrona
moze takze zadziatad w razie powaznego zachorowania, a nawet utra-
ty pracy. W przypadku polis sprzedawanych w bankach ubezpiecze-
nie najczesdiej stuzy do splaty kredytu po smierci kredytobiorcy.
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déw z prowizji — méwi Ewa Ka-
tyk, z AIG Bank Polska.

Dodaje, Ze w poprzednich la-
tach nie zdarzalo sie, Zeby klien-
ci sami pytali 0 mozliwo$¢ ubez-
pieczenia przy okazji zawiera-
nia kredytéw.

— Teraz jest to coraz czgstsze
—méwi Ewa Katyk.

Z obserwacji pracownikéw
jej banku wynika, ze klienci nie
potrafig do korica sprecyzowad
swoich potrzeb, ale oczekujg
przede wszystkim mozliwosci
zabezpieczenia sie na wypadek
problemdw ze zdrowiem czy
praca. Przy czym chodzi nie tyl-
ko o pokrycie rat kredytéw, ale
tez wsparcie polegajace np. na
pokrywaniu stalych oplat za
mieszkanie czy media.

Tego typu polisy sprzedawa-
ne gtéwnie do kredytéw, np. na
zakup sprzetu AGD/RTV czy
pozyczek gotéwkowych, beda
musialy zastapi¢ spadajace
przychody z polis finansowych
sprzedawanych do kredytéw hi-
potecznych, ktérych jest coraz
mniej.

Na poszukiwaniu ochrony
zyskaja tez firmy assitance.

— Spowolnienie gospodarcze
to woda na miyn naszej dziatal-

ZMIANY W SPRZEDAZY POLIS PRZEZ BANKI

POLISY NA ZYCIE

N190 proc.

wzrosta sprzedaz
polis na zycie w 2008 roku,
w poréwnaniu z 2007 rokiem

POLISY MAJATKOWE

69 proc

wzrosfa sprzedaz polis
majatkowych w 2008 roku,
w pordwnaniu z 2007 rokiem
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nosci. Obecnie mamy znacznie
wiecej zapytari ze strony bankéw
niz rok temu — Ryszard Grzelak,
prezes Europ Assistance.

Dodaje, ze to efekt poszuki-
wania przez banki sposobu
uatrakcyjnienia przez banki
swojej oferty.

— Przy czym opcje assistance
sg tarisze niz pakiety ubezpie-
czeniowe, a klienci czesciej

moga z nich korzystaé niz z po-
lis ubezpieczeniowych. Wierze,
ze dzieki temu oferty assistan-
ce bedg chetniej oferowane
przez banki - méwi Ryszard
Grzelak.®

Wypowiedzi pochodzg z lll Fo-
rum Assistance, nad ktérym GP
objeta patronat medialny.
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